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    „Обичам цитатите... Ако влезете в офиса ми, ще видите буквално стотици, поставени в рамки навсякъде. Предполагам, че това е начинът, по който научих и помня ценните уроци в живота. Цитатите са тези, които винаги ми напомнят за това, което е важно, но също така и за това какво кара светът да се върти. Те ми помагат в трудни моменти и ме предизвикват в успешни времена. Всеки цитат носи своя собствен урок и разбира се, всички те са кратки, стегнати и съдържателни.


    Когато Максим Бехар ми изпрати малката си книга, пълна с някои чудесни мисли, всъщност ми даде друг източник, от който да избера някои ежедневни уроци. Въпреки че Максим и аз невинаги сме на едно мнение, неговите кратки съждения ме предизвикаха и подтикнаха да мисля и да разсъждавам над гледната му точка. Тази малка книжка ще ви служи добре, прочетете я, помислете върху нея и ще израснете не само като професионалисти, но което е по-важно – и като личности.“


    


    Хауърд Бехар


    Президент на Starbucks Coffee International (1989-2008)
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    Както знаете, написах правилата в социалната медия Facebook. Това са житейски правила, които съм спазвал и възнамерявам да спазвам, и затова реших да ги споделя.


    Интересът във Facebook беше толкова голям, че проектът прерасна в малка книжка, която беше разграбена още през първите месеци след издаването си.


    Имаше много критици, но и много хора, които приеха правилата за свои.


    [image: 25961.jpg]


    Във второто издание не съм променил нищо от това, което беше публикувано в първото. Новото е, че към всяка страница е добавен код и ако го сканирате с мобилния си телефон, съответното правило ще се появи автоматично на екрана и може да бъде добавено в паметта на телефона или изпратено на приятел. Не изключвам третото издание на книгата да е само от няколко странички, пълни с кодове, без текст.


    Може би трябваше само да добавя Правило 112, което моят любим чичо Мико Майер ми написа при представянето на книгата в родния Шумен. А то гласи: „Преди да обещаеш нещо, помисли как и кога можеш да го изпълниш...“ Вероятно съм бил в дълг към него за нещо, за което му се извинявам. Но правилото е хубаво.


    * * *


    Когато написах първото правило във Facebook, в началото на 2009 година, там имаше около 250 000 души, които бяха посочили, че живеят в България. Сега, две години и половина по-късно, те са близо 2 000 000.


    Тогава потребителите на Facebook в света бяха около 200 милиона, сега са над 750 милиона.


    Имаме ли нужда от повече сравнения? Такъв тренд на развитие не е имал нито един бизнес в най-новата световна история.


    * * *


    Започнах да пиша правилата случайно и на шега преди близо три години. Във Facebook.


    Ето как стана.


    Много обичам да казвам в офиса си, че най-лошото решение е по-добро от невзетото решение.


    Силно вярвам в това послание и в момент на криза, която половин година витаеше във въздуха, но все още не се случваше и всички се надявахме да ни подмине, влязох във Facebook и го написах.


    Същата сутрин главата ми беше пълна с десетки решения, които трябваше да взема веднага или пък да отложа за по-късно, но във Facebook – кой знае защо – написах пред мисълта за решенията... Правило № 1.


    Докато стигна до офиса, под правилото вече имаше десетина мнения и един директен въпрос: „А кое ще е № 2?“.


    * * *


    Винаги отговарям на директните въпроси, и то веднага. На другата сутрин написах следващото правило, после и третото....


    Така се започна. Всяка сутрин. Без изключение. И независимо в кой град или държава бях, сутрин ставах и първата ми мисъл беше не да измисля правило, тях ги имах в главата си, а кое да бъде то.


    * * *


    Оставих правилата подредени точно така, както ги пишех всяка сутрин.


    Няма логика в подреждането, единствената логика е моето настроение тази сутрин или пък нещо, което ми се е случило предишния ден.


    Можех да ги групирам някак си, но реших, че автентичността е по-важна.


    Така можете да отворите на която поискате страница и да си харесате или не случайно избрано правило.


    * * *


    Правилата пишех на английски и това е нормално – английският е езикът на Facebook.


    Този факт даде възможност и на хиляди чужденци всеки ден да участват в дискусиите във Facebook. Ако това им е било интересно, могат да си купят тази книжка.


    Преводът на моменти леко се разминава с английските „оригинали“, но сме се постарали да използваме и различното звучене на не по-малко богатия български език.


    * * *


    Нямам и не мога да имам претенции за авторство, а и не това беше идеята.


    Голяма част от правилата със сигурност съм измислил сам или съм ги „попил“ някъде в дебрите на хилядите проекти и десетките хиляди срещи с невероятно интересни хора по целия свят.


    Други кой знае къде съм прочел и веднага съм приел за свои. Не помня техните автори, пък и това няма значение.


    След време и вие, драги читатели, вероятно ще следвате тези правила и въобще няма да си спомняте, че сте ги прочели в моя профил във Facebook или в тази малка книжка.


    Не ви и трябва да си спомняте...


    Важното е поне едно от тези правила да ви харесва.


    


    * * *


    Защо във Facebook ли?


    Няма къде другаде.


    Тогава, в началото на 2009, а още повече сега, две години и половина по-късно, е ясно, че печатните медии си отиват доста по-бързо, отколкото ни подсказваше интуицията, но пък и обикновените онлайн медии все още не са намерили точния си образ.


    Facebook – невинната студентска мрежа, създадена през 2004 година, също случайно и също на шега, – безпардонно изпрати в кошчето всички досегашни онлайн комуникационни програми само с една проста хватка.


    Обедини най-важните качества на всяка от тях поотделно – чат в реално време, качване на видео и снимки, поща, игри и какво ли не още, в една-единствена платформа.


    За броени месеци Facebook се превърна в една от най-големите „държави“ в света с над 200 милиона потребители тогава и с над 750 милиона сега.


    Искрено благодаря на всичките си приятели във Facebook, които всеки ден харесваха или не приемаха правилата, яростно спореха с мен, после спореха помежду си и в крайна сметка се раждаше нещо много повече от едно правило. За мен този процес също беше невероятно обогатяване – осмислях и събирах в едно изречение понякога опита си от много години.


    * * *


    Спрях на 111, защото все някъде и някога трябваше да спра.


    Харесаха ми трите единици. Те не само са прекрасен символ, но и ясно послание, че целта на всяко едно от тези правила е да имате мотивация, цел и стремеж да бъдете № 1.


    Дори... три пъти № 1.


    Максим Бехар, ноември 2011 г.
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    И най-лошото решение е по-добро от невзетото решение.
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    Никога не се вземай насериозно.
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    Взeмай бързо решения, прави нещата по-простичко и със самочувствие.
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    Не бъди нито арогантен, нито доминиращ.
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    Лидерите не се раждат, те се изграждат.
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    Прави по-малко неща, за да постигнеш повече.
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    Не са важни погрешните ходове, победите и загубите. Важно е само дали накрая работата е свършена.
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    Хората често не вярват на това, което казваш, но със сигурност вярват на това, което правиш.
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    Когато създаваш екип, не търси най-добрите играчи, просто избери правилните играчи.
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    Най-добрият урок в бизнеса е последната грешка, която си направил.


    

  


  
    


    


    Други електронни книги може да намерите в Библио.бг

    

    



    



    

    

    

    

    Чети каквото обичаш!

    

    



    [image: ]



    

    

    Платформа за електронни книги и списания.
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